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И
так, с 1 января 2010 г. вступило в силу Соглашение 

о едином таможенно-тарифном регулировании, ко-

торое дало старт для начала практической работы 

по созданию в ЕврАзЭС таможенного союза Беларуси, Ка-

захстана и России. 

Работа по согласованию позиций стран и разработке 

основополагающих документов для оформления нового 

этапа интеграционного взаимодействия на пространстве 

Евразийского экономического сообщества в 2008–2009 гг. 

проходила в период развития мирового финансового кри-

зиса, когда борьба с последствиями и поиск путей выхода 

из него стали главной темой в работе государственных ор-

ганов всех стран мирового сообщества. В то же время ми-

ровой финансовый и экономический кризис способство-

вал укреплению взаимодействия и консолидации полити-

ческих и экономических усилий стран Евразийского эко-

номического сообщества не только в части минимизации 

негативных последствий кризиса, но и в совместном реше-

нии задач по ключевым вопросам развития Сообщества.

Важным этапом в этой работе стало решение глав го-

сударств – членов ЕврАзЭС об учреждении Антикризис-

ного фонда ЕврАзЭС и создании Центра высоких техно-

логий Сообщества, деятельность которого направлена на 

совместную разработку и реализацию научно-технических 

программ и инновационных проектов, исходя из стратеги-

ческого значения активизации процессов внедрения инно-

ваций во всех сферах экономики.

Тем не менее, кризис в очередной раз обозначил острую 

для всех государств – членов Сообщества проблему: чрез-

мерная сырьевая направленность, низкий уровень коопе-

рационных связей как внутри стран, так и на межгосудар-

ственном уровне, слабый внутренний рынок, нестабиль-

ность технологических цепочек по производству комплекс-
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ных видов продукции, в том числе из-за на-

личия таможенных границ между странами.

Даже предварительный анализ структуры 

экспорта стран Сообщества внутри интегра-

ционного объединения может выступать яр-

ким доказательством вышесказанного: 50% 

экспорта России в страны ЕврАзЭС – мине-

ральные ресурсы и только 9% – машины и 

оборудование. Аналогичная ситуация в Ка-

захстане – 53% экспорта приходится на ми-

неральное сырье. Значительно отличаются 

на этом фоне показатели Беларуси – 37% экс-

порта в страны ЕврАзЭС – машины и обору-

дование.

О состоянии инновационной инфраструк-

туры можно судить, в частности, по числу 

действующих в государствах Сообщества 

технопарков. Так, в Казахстане и Беларуси 

действуют 10 технопарков, в России номи-

нально – более 60, а новые технологии осва-

ивают менее 10% предприятий. Для сравне-

ния число технопарков в США – более 160, в 

Китае – более 130.

В связи с этим создание таможенного со-

юза на пространстве Евразийского экономи-

ческого сообщества может стать ключевым 

направлением, способным интенсифициро-

вать развитие несырьевого, инновационного 

сектора экономик государств – участников. 

Для развития инновационной экономики 

необходимо, в первую очередь, формирова-

ние рынка промышленной интеллектуальной 

собственности, что, в свою очередь, требу-

ет наличия конкурентоспособного производ-

ства и создания рынка сбыта. В этом смыс-

ле таможенный союз, а в перспективе и Еди-

ное экономическое пространство могут вы-

ступить катализатором этого процесса, по-

скольку устранение таможенных процедур 

во взаимной торговле товарами националь-

ного производства, поэтапная отмена тамо-

женного контроля на внутренних таможен-

ных границах, введение единых технических 

стандартов, а также иные меры, предусмо-

тренные в целях построения таможенного 

союза, будут способствовать росту внешне-

торгового товарооборота, расширению рын-

ков сбыта продукции, повышению конкурен-

ции и созданию конкурентоспособных пред-

приятий.

Но сами по себе эти меры будут недоста-

точны, если не начнут работать специальные 

рыночные инструменты и механизмы разви-

тия рынка промышленной интеллектуаль-

ной собственности. Речь идет о формирова-

нии принципиально новых административ-

ных, налоговых, таможенных норм, упро-

щении процедуры патентования и прочих 

нормативно-правовых условий приоритетно-

го развития рынка промышленной интеллек-

туальной собственности. В частности, требу-

ется разработка и принятие целого пакета по-

правок действующих законодательных актов 

в части:

– принятия системных изменений в целях 

создания налоговых, таможенных, бюджет-

ных и иных правовых условий приоритетно-

го развития рынка промышленной интеллек-

туальной собственности;

– развития инструментов рынка прав на 

результаты интеллектуальной деятельности 

(регистрации и закрепления прав на резуль-

таты интеллектуальной деятельности, в том 

числе международной их регистрации, охра-

ны прав на результаты интеллектуальной де-

ятельности, их учета, отчетности, страхова-

ния, инструментов торговой инфраструкту-

ры интеллектуальной собственности и дру-

гих);

– развития финансовых, имущественных 

и иных институтов инновационной деятель-

ности;

– развития технического регулирования 

(введения системы технических норм и тре-

бований) в части стимулирования потребле-

ния новаций предприятиями, создания ими 

инновационной продукции и услуг, исполь-

зования в производстве продукции иннова-

ционных технологий;

– содействия международному патенто-

ванию результатов научно-технической де-

ятельности и экспорту прав на результаты 

научно-технической деятельности и высоко-

технологичной инновационной продукции;
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– развития инновационного образования 

(в том числе непрерывного профессиональ-

ного образования и повышения квалифика-

ции), задействования механизма образова-

тельных и кадровых программ.

Реализация этих предложений возмож-

на в рамках работы по приведению нацио-

нального законодательства государств – чле-

нов таможенного союза в соответствии с по-

ложениями международных договоров, фор-

мирующих правовую базу таможенного со-

юза, на основе разработки единых техниче-

ских регламентов, путем реализации положе-

ний главы 46 Таможенного кодекса таможен-

ного союза в части мер, принимаемых тамо-

женными органами по защите прав на объ-

екты интеллектуальной собственности, пу-

тем создания межгосударственных целевых 

программ по совместному финансированию 

инвестиционных проектов в высокотехноло-

гичных отраслях производства. 

Указанные выше направления реформи-

рования законодательства должны создать 

основу для структурных изменений в эконо-

мике, результатом которых станет появление 

новых предприятий малого и среднего биз-

неса, основанных, в первую очередь, на вы-

сокой доле интеллектуального капитала. 

Как показывает зарубежный опыт, пери-

од освоения изобретений в малых и средних 

предприятиях составляет в среднем два года, 

в то время как крупные компании затрачива-

ют на это более трех лет. Анализ особенно-

стей и результатов освоения 500 значитель-

ных технологических инновационных про-

дуктов, зарегистрированных за последние 20 

лет в Европе и США, свидетельствует имен-

но о высоком потенциале малых форм биз-

неса в реализации инновационных проек-

тов, что во многом объясняется их высоким 

уровнем мобильности (адаптации к совре-

менным требованиям рынка), а также более 

низкими затратами на проведение научно-

исследовательских разработок. Именно в 

этом направлении важно сосредоточить уси-

лия по реализации мер государственной под-

держки и стимулированию инновационной 

активности в экономике, включая измене-

ние баланса приоритетов в налоговой систе-

ме, льготного банковского кредитования и 

страхования, таможенно-тарифной политики, 

маркетинговой поддержки, реализацию целе-

вых стратегических программ развития мало-

го предпринимательства, разработку иннова-

ционного законодательства. Работа в этом на-

правлении должна носить комплексный, си-

стематический и стабильный характер.
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